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Resumo

Este artigo avalia o contributo das margens intensiva e extensiva nas dimensodes da
empresa, destino e produto para as variagdes anuais das exportagdes e importa¢des anuais
de bens na economia portuguesa. Adicionalmente, comparam-se as diferentes geracdes
de empresas que operam no comércio internacional em termos de nimero e fluxos de
comércio. O horizonte temporal alargado considerado no artigo torna possivel observar
o impacto de dois episédios importantes: o grande colapso do comércio internacional em
2008-2009 e o Programa de Ajustamento Econémico e Financeiro (PAEF) que se iniciou
em 2011 e que se manteve até meados de 2014. A andlise baseia-se numa base de dados
detalhada das transagdes internacionais na economia portuguesa no periodo 1995-2015.
(JEL: F1, L25, D21)

Introducao

e Opromolla (2013), a qual estabeleceu diversos factos estilizados

relativamente a decisdo das empresas sobre para onde (destinos) e
o que (produtos) exportar, utilizando o universo das exportagdes de bens
realizadas pelas empresas localizadas em Portugal no periodo 1996-2005. Na
altima década, a atengdo prestada aos determinantes do desempenho no
comércio internacional por parte da investigagdo académica e dos decisores
de politica econémica, bem como a crescente disponibilizacdo de bases
de dados com informacdo sobre as transa¢ées no comércio internacional,
tém alimentado esta literatura. Presentemente, a existéncia de painéis de
informacdo mais longos em termos temporais torna possivel o estudo de
acontecimentos especificos e do desempenho de diferentes geragdes de
empresas envolvidas no comércio internacional.

Este artigo atualiza e estende a andlise desenvolvida em Amador
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A literatura sobre as margens no comércio internacional é demasiado
extensa para poder ser aqui listada. As contribui¢des seminais sdo atribuidas
a Eaton et al. (2004), Schott (2004), Bernard et al. (2007), Bernard et al. (2010),
Iacovone e Javorcik (2010) e Arkolakis e Muendler (2011). Seguiram-se muitas
contribui¢des, sobretudo consolidando os factos estilizados inicialmente
identificados. Wagner (2012a) apresenta uma listagem de 147 estudos
empiricos para um conjunto de 39 paises, a que se somam 8 estudos que focam
em conjuntos de paises, utilizando dados ao nivel das transacdes relativas as
exportagdes e importagdes das empresas. Contribuigdes muito recentes para a
andlise das margens de comércio sdo as de Wagner (2016) para a Alemanha e
de Galuscak e Sutoris (2016) para a Reptblica Checa no periodo 2006-2014.

E reconhecido que a literatura tem manifestado menor atengdo pelas
margens dos fluxos de importacdo. Tal pode resultar da interpretacdo
simplista de que, contrariamente as exportacdes, as importacdes ndo
contribuem para o crescimento do produto. No entanto, num mundo
organizado em cadeias de valor globais, existe elevado valor acrescentado
externo incorporado nas exportagdes. Assim, as importacdes sdo necessarias
para suportar a producdo doméstica e as suas margens de variacdio merecem
ser analisadas. No que diz respeito as gera¢des de empresas participantes no
comércio internacional, existe também reduzida literatura pois tais estudos
requerem bases de dados que acompanhem detalhadamente a atividade
externa das empresas durante um periodo relativamente longo de tempo.
Uma exce¢do é o trabalho de Wagner (2012b) que analisa as geracdes de
exportadores alemdes que comecaram a exportar entre 1998 e 2002. Ainda
assim, o autor tem a possibilidade de acompanhar as novas geracdes de
exportadores apenas durante 5 anos ap6s a sua entrada.

Relativamente & economia portuguesa, tém-se estabelecido alguns factos
estilizados sobre os exportadores e as margens da exportagdo. Amador e
Opromolla (2013) referem que os exportadores multiproduto e multidestino
sd0 maioritdrios e tém um peso mais do que proporcional no total das
exportagdes de bens. Adicionalmente, a gama de produtos exportados é
muito diversificada. Em segundo lugar, aproximadamente um quarto da
variagdo nas exportagdes das empresas é explicada pela alteragdo no niimero
de destinos servidos e os aumentos das vendas num destino devem-se
principalmente a margem intensiva na dimensdo produto, i.e., maiores
vendas dos produtos existentes em vez de vendas de um maior ntimero
de produtos. Amador e Opromolla (2013) também mostram que tanto a
margem extensiva na dimensdo da empresa (entrada e saida de exportadores)
como a margem intensiva (vendas de exportadores que continuam) sdo
importantes na evolucdo anual das exportagdes agregadas. Adicionalmente,
a variacdo temporal nas vendas dos exportadores que permanecem é
determinada principalmente pela margem intensiva na dimensao destino, i.e.,
pela variacdo nas vendas dos exportadores que permanecem em mercados
que permanecem. Da mesma forma, esta dltima variacdo segue de forma



préoxima as vendas de produtos que permanecem por parte de exportadores
que permanecem em destinos que permanecem, i.e., a margem intensiva ao
nivel empresa-destino-produto. Em todas as dimensdes (empresa, destino e
produto) o nivel rotacdo (churning) é bastante elevado, significando que os
fluxos brutos de entrada e saida sdo muito superiores aos fluxos liquidos.
Finalmente, Amador e Opromolla (2013) encontram evidéncia de que as
empresas que permanecem a exportar e entram em novos mercados, fazem-
no vendendo produtos ja existentes, i.e., produtos que foram anteriormente
vendidos em alguma localizacdo pela mesma empresa.

Neste artigo confirmamos os resultados obtidos anteriormente e
contribuimos para a literatura de diferentes maneiras. Em primeiro lugar,
comparamos os resultados obtidos para as exportagdes com os que emergem
de uma anélise paralela para as importa¢cdes. Embora existam diferengas, os
factos principais sdo semelhantes em ambos os tipos de fluxos de comércio.
Em segundo lugar, utilizamos o horizonte temporal relativamente longo
disponivel nos dados para analisar o impacto do grande colapso no comércio
internacional que ocorreu apds o inicio da crise econémica e financeira de
2008. O impacto do grande colapso no comércio sobre as empresas tem sido
estudado para alguns paises (e.g., Giri et al. (2014) e Eppinger et al. (2015)),
apontando para a existéncia um efeito relativamente pequeno na margem
extensiva das exporta¢gdes. Examinamos também o periodo 2011-2014 que
corresponde a vigéncia do Programa de Assisténcia Econémica e Financeira
(PAEF) a Portugal, que ocorreu no contexto da crise da divida soberana na
area do euro. Com a exce¢do de uma breve referéncia em Banco de Portugal
(2016), existe evidéncia muito limitada sobre o impacto deste programa no
comércio internacional portugués. Concluimos que o PAEF esteve associado a
uma redugdo das margens intensivas e extensivas nas importagdes, bem como
da dimensédo das geracdes de importadores que comecaram a operar nesses
anos.

O artigo esta organizado da seguinte forma. Na préxima secgdo descreve-
se a base de dados utilizada para a analise e avalia-se a sua representatividade.
Seguidamente os resultados sdo organizados em trés blocos. Em primeiro
lugar, apresentamos a estrutura dos intervenientes no comércio internacional
enquanto empresas que permanecem, entram, saem e permanecem apenas
um ano e calculamos quanto representa cada um destes blocos nos fluxos de
exportagdes e importagdes. Em segundo lugar, focamo-nos nos contributos
das margens intensiva e extensiva nas dimensdes da empresa, destino e
produto no periodo considerado. Em terceiro lugar, o artigo examina as taxas
de saida para cada geragdo de intervenientes no comércio apds 1997 e o seu
peso nos fluxos totais. Na tltima seccdo apresentam-se alguns comentarios
finais.



Base de dados

A andlise dos cabazes de produtos e destinos no comércio é possibilitada
pela conjugacdo de bases de dados que contém informagdo ampla
e detalhada sobre o comportamento das empresas participantes no
comércio internacional. Esta informacdo tem origem nos formuldrios do
inquérito Intrastat no caso do comércio intracomunitario e nas declaragdes
alfandegarios para o comércio extra-comunitario (Extrastat), agregando para
o total das exportagdes e importagdes portuguesas de bens, tal como reportado
pelo Instituto Nacional de Estatistica. A base de dados inclui todas as
transacdes relativas a exportacdes e importacdes por parte de empresas
localizadas em Portugal, numa base mensal, de 1995 a 2015. Um registo de
transacdo inclui a identificacdo fiscal da empresa, um cédigo de produto a oito
digitos da Nomenclatura Combinada, o valor da transacdo, a quantidade de
bens transacionados (expressa em quilogramas), o pais de destino ou origem,
o meio de transporte, o termo comercial relevante (e.g, FOB, CIF) e uma
varidvel indicando o tipo de transacao (e.g., transferéncia de propriedade apos
pagamento, devolugdo de um produto).!

Na andlise é tida em conta a existéncia de limiares de reporte para
as exportagdes e importagdes, os quais foram alterados vérias vezes nas
duas décadas estudadas. De modo a dispor de um conjunto comparavel de
empresas e para evitar atribuir a sua entrada e saida a alteragdes no limiar
de resposta, foi identificado o valor mais alto que vigorou no conjunto do
periodo e aplicado a todos os anos, apds ajustamento pela inflagdo com
base no indice de precos no consumidor. Tal corresponde a limiares de 0.9
e 0.7 milhdes de euros para as exportacdes e importagdes, respetivamente.
Assim, sdo eliminados os pequenos e médios intervenientes no comércio
internacional, especialmente se comparados com a amostra utilizada em
Amador e Opromolla (2013). No entanto, os dados cobrem em média
cerca de 80 e 90 por cento das exportagdes e importagdes totais de bens,
respetivamente. No que diz respeito a evolugdo dos fluxos de exportagdes
e de importagdes, a nossa amostra segue de perto a taxas de crescimento
dos fluxos agregados de comércio (Figura 1). Os dados sdo agregados ao
nivel anual e todos os valores estdo expressos em euros correntes. Embora
fosse possivel trabalhar a seis digitos da Nomenclatura Combinada, definimos
produtos a quatro digitos de acordo com o HS. Tal permite evitar problemas
de classificagdo relacionados com revisdes na Nomenclatura Combinada e
ainda permite considerar um conjunto de mais de 1000 produtos potenciais.
O apéndice apresenta algumas estatisticas descritivas relativas a amostra
utilizada.

1. O sistema da Nomenclatura Combinada compreende a nomenclatura Harmonized System
(HS) com outras subdivisdes da Unido Europeia e é gerida pela World Customs Organization.
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GRAFICO 1: Amostra e taxas de crescimento agregadas das exportagdes e das
importagoes

Margens do Comércio: Empresas, Destinos e Produtos

Um dos principais objetivos deste artigo consiste em decompor as taxas de
crescimento das exportagdes e importagdes totais portuguesas no contributo
de trés dimensodes: a decisdo de entrar/permanecer/sair dos mercados de
exportagdo/importacdo, a decisdo de onde exportar/importar e a decisdo
sobre o que exportar/importar. Consistentemente com o que foi feito em
Amador e Opromolla (2013), comegamos por decompor o crescimento total
das exportagdes no contributo de “entrada”, “saida” e “permanéncia” de
exportadores, ou seja, nas margens extensiva e intensiva na dimensdo da
empresa. Seguimos Eaton et al. (2007) na defini¢do das categorias de empresas.
As empresas consideradas como entrando no ano t sdo aquelas que nao
exportaram em ¢ — 1, exportaram em ¢ e exportardo em ¢ + 1; as que saem
no ano ¢ sdo aquelas que exportaram em t — 1, exportam em ¢ mas ndo
exportardo em t + 1; as que permanecem no ano ¢ sdo as que exportaram em
t — 1, exportam em t e exportardoem ¢ + 1 e, finalmente, as que permanecem
apenas no ano ¢ sdo aquelas que ndo exportaram em ¢ — 1, exportam em t
mas ndo exportardo em ¢ + 1. Uma abordagem mais simples, utilizada no
célculo das margens do comércio, consiste em eliminar o bloco de empresas
que permanecem apenas um ano, passando a definir todas as categorias com
base em apenas dois periodos.

AY; = ZAth‘FZAth‘FZAth, 1)

JjEN jeX jeC
onde AY; é a variagdo das exportagdes portuguesas entre o ano ¢ — 1 e o ano
t, N é o conjunto das empresas que entram, X o conjunto das que saem e
C' o conjunto das que permanecem. O préximo passo é decompor a variagao
nas exportacgdes pelas empresas que permanecem em “destinos adicionados”



(AD), “destinos abandonados” (D D) e “destinos que permanecem” (C'D), ou
seja as margens extensiva e intensiva ao nivel da empresa na dimensao do
destino.

: )

S AV =) l SAYLe+ Y AVt > AVl

jec jeC LzeAD zeDD zeCD

Seguidamente, consideramos o produto que as empresas decidem exportar
em destinos que “permanecem” e “entram”. Em primeiro lugar distinguimos
entre produtos exportados “adicionados” (AP), “abandonados” (DP) e que
“permanecem” (C'P) por empresas em “destinos que permanecem”, ou seja, a
margem extensiva e intensiva ao nivel da empresa na dimensdo do produto.

Z AYth: Z [Z Aszjt"' Z Aszjt"' Z Aszjtla (3)

zeCD 2zeCD LveAP veEDP veCP

Finalmente, separamos a variagdo nas exportagdes associadas a novos
destinos em produtos ja vendidos pela empresa em alguma localizagao, i.e.
produtos ja existentes (O P), e produtos que ndo foram vendidos pela empresa
em alguma localizacdo, i.e., novos produtos (/N P). Tal pode ser interpretado
como uma interagdo entre as margens extensivas na dimensdo do destino e do
produto.

(4)

Z Aszjt: Z lz Aszjt+ Z AY;szt

z€AD z€AD |lveOP vENP

Deste modo, podemos escrever a variacdo nas exportagdes portuguesas
como:

AY, =) AV + Y AY

JEN jex

+3 Y lz AYyzji+ Y AV

JjeC LzeAD veOP vENP

+Z Z lz Aszjt'f‘ Z Aszjt+ Z AYUth

je€C zeCD LveAP veEDP veCP

+ Z AYth

zeDD

©)

A variagdo percentual nas exportagdes totais é calculada dividindo cada termo
na equacao 5 por (Y; +Y;_1)/2, i.e. a média entre as exportagdesem t et — 1.
Relativamente a decomposicdo do crescimento total das importacdes, esta
abordagem pode ser facilmente replicada.



Resultados

Empresas que permanecem, entram, saem e permanecem apenas um ano no
comércio internacional

No primeiro conjunto de resultados consideramos a dimensdo da empresa,
i.e., 0 peso daquelas que permanecem, saem e entram e a sua relevancia em
termos das exportagdes/importacdes totais. O painel A do grafico 2 compara o
peso das entradas e saidas para os anos considerados, mostrando que em 2008
e 2009 ocorreu forte saida e fraca entrada de exportadores. Adicionalmente,
no periodo 2012-2013 o peso das empresas que saem aumenta ligeiramente
enquando o peso das que entram diminui. No que diz respeito ao lado das
importagdes, no painel B do grafico, a relagdo negativa entre entrada e saida
é mais forte, com o periodo 2012-2013 a testemunhar um claro movimento no
sentido de menor saida e maior entrada de importadores de bens.

Uma andlise complementar consiste na avaliagio da estrutura das
empresas e suas exporta¢des /importagdes em cada categoria numa perspetiva
temporal. Embora o peso das empresas que entram e saem seja relevante, o seu
efeito liquido é muito inferior ao das empresas que permanecem no comércio.
Este dltimo grupo representa cerca de trés quartos do total de empresas tanto
nas exportagdes como nas importagdes (a drea remanescente até ao valor
de 100 por cento nos paineis inferiores do grafico 2). Adicionalmente, os
exportadores e importadores que permanecem apenas um ano representam
pouco mais de 5 por cento das empresas nos seus fluxos respetivos. Todos
estes pesos sdo globalmente estdveis ao longo do periodo analisado (painéis
CeD).

No que concerne ao peso nas exportacdes e importacdes de bens das
entradas, saidas e permanéncias durante apenas um ano, os resultados sdo
reportados nos painéis E e F do grafico 2. O peso dos exportadores e
importadores que permanecem apenas durante um ano nos respetivos fluxos
comerciais é menor do que o seu peso no nimero de empresas, situando-
se perto de 1 por cento. Contrariamente, as empresas que permanecem
representam mais de 90 por cento dos fluxos de bens exportados e importados.
Assim, como esperado, as empresas que entram e as que saem sado tipicamente
menores do que as que permanecem. Tal encontra-se em linha com os
resultados obtidos por Eaton et al. (2007), em particular no que se refere a
relevancia das empresas que permanecem apenas um ano e as suas reduzidas
exportagdes e importagdes.



16 16 -
15 J
15 ® 97
14 4 14 ® 98 @ 99
E 13 ° o7 £ 134 ® 05
®12 4 o —poseos . & 12 1
S 11 A 8 %0 07 Média 1997-2014 211 | ® 11 o 00 Média 1997-2014
8 oo o 8 ) 0 @01
g 10 4 o orfBa%: §10 1 e 403
E 9 4 .023 ® 08 = 9 04 ® 08 o 11
] ® 0 °
c 8 £ 8- ° 13 09 ®
g 7 5 7
6 | 6 | ® 12
5 Média 1997-2014 5 A o
4 Média 1997-2014
— T T T T T T T T 71— 4 e
4 5 6 7 8 9 10 11 12 13 14 15 16 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13 14 15 16
Saida (percentagem) Saida (Percentagem)

(A) Peso das entradas vs saidas de exportadores(B) Peso das entradas vs saidas de importadores

50

50
4 45
40 40
€ 35 c 35
2 30
g% %30
g €25
g
E 20 EZU
15 %15
10 10
5 5
0 0
© N ® 9O H NmM YT MO N ® OO oo m
gr 22833883 LgEe88e gy O N 0 @O N NmMT WO RSO o N M
8888 FRRRRRRRER R 3588 8888888888
MSaida ®Permance apenasumano [ Entrada MSaida ™ Permance apenas um ano B Entrada
(C) Peso no ntimero total de exportadores (D) Peso no niimero total de importadores
25
25
20
20
£ g
15
& 15 g
2 5]
g © 10
4 &
&
5
0
2588838388533 2 o903
© N @ PO o N m T MO N ® D g oo M
2T S 888888888853 3 8 3 2222 RRAIRIRRIRIRIRXIRRKRKR
983 3IIL 88 __8E8E82R
W Saida @Permance apenasumano EEntrada msaida  @Permance apenasumano @ Entrada
(E) Peso no valor das exportagdes (F) Peso no valor das importagdes

GRAFICO 2: Estrutura dos intervenientes no comércio internacional na dimensdo da
empresa

Nota: As entradas no ano ¢ correspondem as empresas que ndo comerciaram em ¢ — 1 mas
comerciardo em ¢ e as saidas no ano t correspondem as empresas que comerciaram em ¢ mas nao
comerciardo em t 4 1. Nos painéis A e B, as legendas identificam os anos efetivos de entrada (t)
esaida (¢ + 1).



Margens do comércio

Nesta subseccdo avaliamos a importancia da margem intensiva global no
crescimento acumulado das exportagdes e das importagdes. Adicionalmente,
decompomos os contributos anuais das dimensdes empresa, destino e
produto. O contributo destas trés decisdes das empresas nos anos do grande
colapso do comércio e no periodo do PAEF a Portugal fornecem alguns
esclarecimentos sobre 0os mecanismos em causa.

Os painéis do gréfico 3 apresentam o contributo das margens intensiva e
extensiva para o crescimento acumulado das exportacdes e das importagdes
para o periodo 1996-2014. A margem intensiva inclui o crescimento das
exportagdes (importagdes) dos produtos que permanecem em destinos
(origens) por parte de empresas que permanecem. A margem extensiva inclui
o crescimento das exportacdes (importacdes) devido a entrada liquida de
empresas, produtos e destinos (origens), tal como explicado na equacao 5.

No entanto, é importante referir que as conclusdes baseadas no impacto
cumulativo das margens extensivas transmite uma mensagem conservadora
em termos do seu papel nos fluxos de comércio. Por definicdo, um novo
interveniente no comércio, um novo destino (origem) ou um novo produto
por parte de empresas que permanecem sdo apenas contabilizados no periodo
inicial. Apds o primeiro periodo tornam-se parte da margem intensiva. Deste
modo, as decisdes dos intervenientes no comércio internacional com idades
diferentes alimentam a margem intensiva exatamente da mesma maneira.
Para compreender o diferente contributo dos novos intervenientes e daqueles
que permanecem para a evolucdo das exporta¢des e importagdes é necessario
seguir cada geragdo separadamente.

No que diz respeito ao lado das exportagdes, apds 18 anos a margem
intensiva global representa um peso assinaldvel do crescimento acumulado
das exportacdes. As exportagdes nominais de bens cresceram 89 por cento no
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periodo 1996-2014, enquanto as margens intensivas e extensivas aumentaram
23 e 55 por cento em termos acumulados, respetivamente. A interagdo
entre as margens intensiva e extensiva ao longo do tempo, interpretada
como alteragdes nas exportagdes de exportadores, destinos ou produtos
anteriormente adicionados, explica porque as suas taxas de crescimento
acumulado ndo somam o crescimento acumulado das exportacdes totais. Uma
imagem relativamente semelhante é visivel para as importacdes de bens. As
importa¢des nominais de bens cresceram 80 por cento no periodo referido,
enquanto as margens extensiva e intensiva cresceram 27 e 45 por cento,
respetivamente. Assim, embora a margem extensiva seja relativamente baixa
em termos anuais, torna-se importante em termos cumulativos.

O painel A do gréfico 3 mostra um impacto muito forte do grande
colapso do comércio na margem intensiva mas ndo na margem extensiva.
Um resultado semelhante foi sinalizado para a Reptiblica Checa por Galuscak
e Sutoris (2016). Adicionalmente, Bricongne et al. (2012) refere que a maior
parte do colapso no comércio francés foi devido ao volume de vendas dos
grandes exportadores. Isto é compativel com o facto bem estabelecido de
que as exportagdes envolvem importantes custos de entrada e reentrada. Por
exemplo, as empresas tém de afetar recursos para se adaptar a legislagdo local,
criar canais de distribuicdo e por vezes ajustar o produto as preferéncias locais.
Assim, ap6s terem pago tais custos de entrada nos mercados externos, em
periodos de crise as empresas preferem reduzir a exportacdo em vez de retirar
completamente os produtos ou abandonar de imediato esses mercados.

Uma anélise semelhante mas conduzida para o lado das importagdes leva
a resultados diferentes. O efeito do grande colapso no comércio é menor do
que nas exportagdes, sugerindo que as empresas que importam tém menores
custos em cortar as relagdes com fornecedores. Inversamente, o impacto
negativo nas importagdes da crise da divida soberana na area do euro e
do PAEF em 2010-2012 ¢é visivel na margem extensiva e, especialmente, na
margem intensiva.

Os resultados relativos a contribuicio anual detalhada das margens
intensiva e extensiva na dimensdo empresa, destino e produto para o
crescimento nominal das exportagdes de bens sdo apresentados no gréfico
4. Tal como mencionado anteriormente, também decompomos o contributo
dos produtos ja existentes e dos novos produtos (relativamente ao portfolio
da empresa) em empresas que permanecem no comércio e que entram em
novos mercados. O painel A refere-se a dimensdo da empresa e mostra
que as empresas que permanecem (margem intensiva) explicam uma parte
importante da redugdo nas exporta¢des que ocorreu em 2009. O contributo
da margem extensiva na empresa, i.e., o efeito liquido da entrada e saida,
em cada ano é muito reduzido e ndo contribui significativamente para as
exportagcdes em termos acumulados. No entanto, a entrada e saida bruta,
que é uma medida de rotacdo (churning), é mais elevada que a margem
intensiva. Na média do periodo 1997-2014, a entrada bruta de exportadores
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GRATFICO 4: Crescimento nominal das exportacdes de bens: Margens intensiva e
extensiva

representou 5 pontos percentuais do crescimento nominal das exportagdes
enquanto a saida bruta representou anualmente -4 pontos percentuais. Deve
ser tido em conta o facto de tal entrada e saida em mercados domésticos
e externos ser tendencialmente um aspeto positivo na economia pois as
empresas ineficientes devem libertar recursos para as novas. Adicionalmente,
numa légica Schumpeteriana, a entrada é uma forma de testar tecnologias e
produtos inovadores e aqueles que ndo sdo valorizados pelos consumidores
devem sair.

Os efeitos das dimensoes destino e produto sao apresentados nos painéis
B e C, respetivamente. Nestas dimensdes o contributo da margem extensiva
é ainda inferior a registada na dimensao empresa mas é positiva na maioria
dos anos, tornando-se relevante em termos cumulativos. No periodo 1996-
2014, o contributo das margens extensivas nos destinos e produtos para a
taxa de crescimento nominal das exportacdes de bens foi de 10 e 5 pontos
percentuais, respetivamente. Finalmente, embora o nivel da contribuigdo para
o crescimento anual das exportagdes seja muito reduzido, quando as empresas
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GRAFICO 5: Crescimento nominal das exportacdes de bens: Margens intensiva e
extensiva

que permanecem no comércio entram em novos mercados fazem-no com
produtos que ndo sdo novos para a empresa, ou seja, praticamente nao existe
entrada em ercados externos com produtos recém-desenvolvidos (painel D).
No gréfico 5 repetimos a andlise desenvolvida acima mas para o lado
das importagdes e a maior parte dos resultados sdo semelhantes aos obtidos
para as exportagdes. O painel A representa as margens para a dimensdo
da empresa e mostra que a volatilidade no crescimento nominal das
importagoes, associadas ao grande colapso do comércio e ao PAEF, foram
sobretudo conduzidos pela margem intensiva. A margem extensiva apresenta
contributos perto de zero, mas permaneceu em territério negativo entre 2008
e 2013. Tal como no caso das exportagdes, a rotagdo (churning) espelhada pela
entrada e saida bruta de importadores é substancial, representando em média
4 e -4 pontos percentuais do crescimento anual das importagdes de bens em
Portugal. As margens associadas as dimensodes destino e produto (paneis B e
C) mostram um padrado semelhante, com um papel modesto para a margem
extensiva, mesmo em termos cumulativos. Finalmente, o painel D mostra que



13

os importadores que permanecem utilizam os mercados externos sobretudo
para comprar produtos ja existentes na empresa. No entanto, existe alguma
entrada nos mercados externos para obter novos produtos. Embora pequena,
a margem extensiva nesta dimensdo é mais elevada do que a observada nas
exportagdes.

Geragoes de exportadores e importadores

Uma abordagem importante na andlise do crescimento das exportacdes e
das importagdes relaciona-se com o contributo das sucessivas geragdes de
intervenientes no comércio internacional. Em primeiro lugar, é interessante
analisar o seu padrdo de sobrevivéncia e de crescimento. Em segundo lugar, é
relevante avaliar se acontecimentos como o grande colapso do comércio ou o
PAEF portugués tiveram feitos duradouros nas geragdes de intervenientes no
comércio internacional que surgiram nesses anos.

O gréfico 6 apresenta a taxa média de saida em cada ano de vida nas
geracOes de exportadores que iniciaram a sua atividade nos anos de 1996-
2014 (painel A), bem como a taxa média de crescimento das exportagdes por
empresa (painel B). A taxa de saida dos novos exportadores é particularmente
elevada no primeiro ano de vida, observando-se que uma em cada trés
abandona o mercado externo. Esta taxa de saida reduz-se para cerca de 15 por
cento no segundo ano e diminui lentamente depois disso. Na nossa amostra,
quase 60 por cento dos novos exportadores saem nos primeiros cinco anos de
atividade. Embora a literatura sobre as geracdes de intervenientes no comércio
internacional seja limitada, este ntimero é superior ao reportado por Wagner
(2012b), que se baseia nas gera¢des de novos exportadores alemaes entre 1998
e 2002 e refere que entre 30 e 40 por cento destes vendem nos mercados
externos em todos os cinco anos ap6s iniciarem a exportagio.?

O réacio das exporta¢des por empresa aumenta em média 70 por cento no
primeiro ano de vida da geracdo, significando que aquelas que sobrevivem
aumentam fortemente as exportagdes. Esta taxa de crescimento reduz-se para
uma média de 10 por cento no segundo ano, estabilizando posteriormente
num intervalo entre 4 e 9 por cento.

O numero anual de empresas e o valor das suas exportagdes em cada
geragdo sdo dificeis de representar de uma forma clara e informativa. Os
painéis do gréfico 7 apresentam as diferentes geracdes como sucessivas
camadas sobrepostas. Deste modo, numa leitura horizontal, a altura de cada

2. Félix (2017) analisa a criagdo e sobrevivéncia no conjunto das empresas portuguesas. O
artigo estima uma funcéo de sobrevivéncia de Kaplan-Meier e refere que 48 por cento das novas
empresas sobrevive ao longo dos 8 anos que correspondem ao periodo estudado (2005-2012).
No entanto, tais taxas ndo podem ser comparadas com as deste artigo pois a saida dos mercados
externos nao corresponde necessariamente ao encerramento da empresa.
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GRAFICO 6: Taxa de saida dos exportadores e taxa de crescimento média das
exportagdes, por ano de vida
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GRAFICO 7: Numero de exportadores e valor dos bens exportados por geragdp em
cada ano

camada traduz a evolugdo no niimero de empresas por geracgdo (painel A) e o
valor das suas exportacdes (painel B), enquanto uma leitura vertical permite
decompor por geragdo o nimero total de exportadores que comegaram essa
atividade ap6s 1997, bem como as suas exportagoes.

O painel A do grafico 7 mostra que a dimensdo de cada geracdo em
termos do ntimero de empresas praticamente estabiliza apds cerca de oito
anos, o que estd em concordancia com a informagdo sobre as taxas de saida
apresentadas acima. As gera¢des nascidas em 2008 e 2011, que correspondem
ao inicio do grande colapso no comércio internacional e ao primeiro ano
do PAEF portugués, seguem um padrdo normal em termos do ndmero
de exportadores e um bom desempenho comparativo em termos do total
das exportagdes, especialmente a geracdo de 2011. Tal parece indicar que
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GRAFICO 8: Taxa de saida dos importadores e taxa de crescimento média das
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GRATFICO 9: Numero de importadores e valor importado por geracdo em cada ano

as empresas que iniciam a exportacdo em anos de crise e que conseguem
sobreviver ndo sdo necessariamente menos capazes que as restantes. Estes
exportadores revelam capacidade de agir em momentos de elevada incerteza
e as tendéncias estruturais relacionadas com a participagdo no comércio
internacional e os padroes de especializagdo podem dominar os efeitos das
flutuagdes macroeconémicas. No caso portugués as crises de 2008 e 2011
ocorreram num contexto de forte crescimento das exportagdes que se havia
iniciado alguns anos antes. Na verdade, as empresas portuguesas estavam
ha algum tempo a ajustar ao novo padrao de vantagens comparativas que
se seguiu aos choques da concorréncia asidtica e do alargamento da UE aos
paises do Centro e Leste da Europa.

Seguidamente, repetimos a andlise baseada nas geracoes de empresas para
os fluxos de importagdes. O grafico 8 apresenta a taxa média de saida por ano
de vida para as geragdes de importadores que iniciaram a atividade em 1996-
2014 (painel A) e também a taxa de crescimento média das exporta¢des por
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empresa (painel B). Tal como observado para as exportagdes, a taxa de saida
de novos importadores é muito elevada no primeiro ano de vida. No entanto,
esta taxa de saida reduz-se mais rapidamente do que no caso das exportagdes.
Em paralelo, as importagdes por empresa aumentam em média cerca de 60
por cento no primeiro ano de vida mas estas taxas reduzem-se para valores
abaixo de 10 por cento nos anos seguintes.

Relativamente as geracdes de importadores de bens na economia
portuguesa (gréfico 9), observa-se que o niimero inicial de empresas em cada
geracdo tem vindo a reduzir-se, em particular ap6s 2008, mas parece ter
aumentado o namero das que sobrevivem. Em 2014, o peso dos importadores
nascidos nas geragdes pds-1996 é relativamente préximo, apesar da diferenca
em termos de idade. No entanto, o valor das importagdes por geragado
evoluiu de forma relativamente diferente. Por exemplo, as geragdes p6s-2008,
e sobretudo as geragdes p6s-2010, apresentam menores niveis de importagdes.
Tal relaciona-se com a perturbacdo macroeconémica que se seguiu a tltima
crise econdmica e financeira que atingiu a economia portuguesa num contexto
de fortes desequilibrios macroeconémicos. O PAEF a Portugal, enquadrado
na crise da divida soberana europeia, levou a uma forte contracdo das
importagoes.

Comentarios finais

O artigo examina a evolugdo das margens extensiva e intensiva nas
exportagdes e importagdes portuguesas de bens no periodo 1995-2015. Embora
a literatura sobre as margens do comércio seja extensa, a exploragdo da
sua dimensdo temporal estd apenas a iniciar-se. Esta investigagdo requer
um painel longo de transa¢des no comércio internacional que tipicamente
ndo estd disponivel. Adicionalmente, a literatura das margens no comércio
considera da mesma forma todas as empresas que permanecem nessa
atividade, independentemente da sua idade. Com o objetivo de responder a
esta limitacdo, o artigo analisa também sucessivas gera¢oes de participantes
no comércio internacional em termos das decisdes de saida e da evolucdo dos
valores transacionados por empresa.

O artigo conclui que o contributo da margem intensiva para o crescimento
nominal das exportagdes é superior ao da margem extensiva, embora em
termos cumulativos esta tltima apresente um valor significativo. O mesmo
padrao é visivel nas importacdes mas o efeito cumulativo da margem
extensiva é mais alto e mais préoximo do da margem intensiva.

No que diz respeito ao impacto do grande colapso do comércio, este
é claramente visivel na margem intensiva das exportacdes, enquanto o
PAEF portugués reduziu sobretudo a margem intensiva das importagdes. A
desagregacdo da margem extensiva nas dimensdes da empresa, destino e
produto corrobora os seus baixos contributos para a taxa de crescimento anual
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das exportagdes e importagdes de bens. No entanto, as contribui¢des brutas
destas margens sdo importantes.

A andlise na perspetiva das geracdes mostra que a saida de empresas
intervenientes no comércio internacional é superior nos primeiros anos de
vida e o crescimento das exportagdes por empresa é muito elevado no
primeiro ano. Adicionalmente, as gera¢des nascidas em 2008 e 2011, que
correspondem ao inicio do grande colapso do comércio e ao primeiro ano
do PAEF, apresentaram um bom desempenho. Assim, as empresas que
iniciam as exporta¢des em anos de crise e que conseguem sobreviver ndo sdo
necessariamente menos capazes que as restantes. Quanto as importagdes de
bens, o niimero de novas empresas tem vindo a reduzir-se, bem como o valor
total importado pelas geragdes mais novas.
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Apéndice: Estatisticas descritivas baseadas na amostra

Ntmero Produtos exportados | Paises de destino | Exporta¢des por empresa
de empresas | Média  Mediana | Média Mediana | Média Mediana
1995 2286 71 4 9,8 8 12,7 45
2000 2693 7,3 4 10 7 14,1 42
2005 2905 74 4 9,3 6 12,8 3,6
2010 2876 10,4 4 10,1 7 12,7 33
2014 3160 12,2 5 11,6 7 13,3 3,2

QUADRO A.1. Numero de produtos, destinos e valor das exportagdes por empresa

Nota: Os valores para a média e mediana das exportagdes por empresa nas duas tltimas colunas
da tabela estdo expressas em milhoes de euros de 2014.

Distribuicdo das exportacdes
1995 2000 2005 2010 2014

O 0N OUT = WN =

Animais e produtos animais
Produtos vegetais

Gorduras e 6leos
Alimentacao, bebidas e tabaco
Produtos minerais

Produtos quimicos

Plasticos e borracha

Peles e couro

Madeira e mobilidrio

Pasta e papel

Téxteis e vestudrio

Calgado

Minerais ndo-metéalicos
Materiais preciosos e joalharia
Metais basicos

Maéquinas e equipamentos eléctricos
Material de transporte

Otica e material de precisio
Armas e munigdes

Outras manufaturas

Obras de arte

Soma

14 17 18 28 27
07 08 12 17 19
04 03 04 05 08
43 39 47 61 63
50 33 56 90 113
35 40 47 52 52
26 36 58 71 77
03 03 02 03 05
45 47 43 36 33
67 55 47 58 52
235 184 130 107 10,1
78 62 44 41 43
39 32 35 35 31
04 03 01 08 07
40 54 77 76 77
177 202 194 140 138
104 153 146 130 107
1,1 07 07 09 13
02 02 01 01 01
1,5 17 28 30 32
00 00 00 00 00
100 100 100 100 100

Distribuicdo dos exportadores
1995 2000 2005 2010 2014
26 35 41 58 66
22 26 40 51 49
03 03 06 07 12
47 40 43 43 42
14 12 18 21 22
41 36 58 61 59
58 68 80 97 97
11 12 16 19 23
72 65 56 42 44
17 26 24 29 26
360 322 244 194 187
105 96 79 87 86
60 56 52 44 41
02 03 01 03 05
51 65 83 88 89
61 86 96 86 89
21 19 27 26 26
05 05 04 06 04
01 01 00 00 00
20 23 31 33 30
01 02 02 02 02
100 100 100 100 100

QUADRO A.2. Distribuicdo das exportagdes e dos exportadores por setor
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Ntmero Produtos importados | Paises de origem | Importagdes por empresa
de empresas | Média  Mediana | Média Mediana | Média Mediana
1995 4330 19,9 13 6,8 6 10,2 2,9
2000 5864 19,0 12 6,3 5 10,9 2,7
2005 6273 19,9 13 6,3 5 9,8 2,2
2010 6059 24,8 13 6,7 5 10,4 2,1
2014 5757 25,2 14 7,1 6 10,1 2,1

QUADRO A.3. Numero de produtos, origens e valor das importa¢des por empresa

Nota: Os valores para a média e mediana das importacdes por empresa nas duas tltimas colunas
da tabela estdo expressas em milhoes de euros de 2014.

Distribuicao das importagoes
1995 2000 2005 2010 2014

Distribuigao dos importadores
1995 2000 2005 2010 2014

O O N ONUTH WN -

Animais e produtos animais
Produtos vegetais

Gorduras e 6leos
Alimentacéo, bebidas e tabaco
Produtos minerais

Produtos quimicos

Plésticos e borracha

Peles e couro

Madeira e mobiliario

Pasta e papel

Téxteis e vestudrio

Calgado

Minerais ndo-metélicos
Materiais preciosos e joalharia
Metais basicos

Maquinas e equipamentos eléctricos

Material de transporte
Otica e material de precisdo
Armas e munic¢des

Outras manufaturas

Obras de arte

Soma

42
44
0,8
42
91
8,6
16
14
1,0
3,0
8,6
0,9
1,1
1,0
77
21,0
14,9
2,0
0,1
1,4
0,0
100

39 43 48 55
27 27 39 41
03 05 08 08
40 36 45 47
11,1 155 156 184
77 90 103 105
44 46 51 58
0 08 09 13
13 1,1 10 12
26 24 24 20
70 53 53 57
09 08 10 11
12 12 11 10
08 03 03 03
70 80 78 76
24 211 167
175 144 143
23 21 21 21
01 01 01 01
1,9 20 21 21
00 00 00 00
100 100 100 100

58 62 70 84
41 45 50 59
1,1 08 06 07
41 34 39 44
44 42 51 47
17,7 173 175
143 147 138
29 35 34 32
12 23 19 16
47 44 43 37
101 76 65 52
09 08 07 07
23 21 19 16
09 08 04 02
89 82 90 80
127 130 133
19 29 26 25
09 13 14 14
01 00 00 00
11 1,7 17 11
00 00 00 01
100 100 100 100

8,2
58
1,1
4,6
4,6

QUADRO A .4. Distribuigdo das importagdes e dos importadores por setor





